
 

 
LATAM Revista Latinoamericana de Ciencias Sociales y Humanidades, Asunción, Paraguay. 

ISSN en línea: 2789-3855, noviembre, 2024, Volumen V, Número 6 p 1089. 
 

DOI: https://doi.org/10.56712/latam.v5i6.3067 

Obligaciones tributarias y rentabilidad sobre la inversión en 
el sector camaronero del Ecuador, período 2022-2023 

Tax obligations and profitability on investment in the shrimp sector of 
Ecuador, period 2022-2023 

 

Imirsy Khiabet Kodaka Yagual 
imirsy.kodakayagual6365@upse.edu.ec 
https://orcid.org/0009-0004-3995-7237 

Universidad Estatal Península de Santa Elena 
Salinas – Ecuador 

 
Karla Estefanía Suarez Mena 

ksuarez@upse.edu.ec 
https://orcid.org/0000-0003-0339-0713 

Universidad Estatal Península de Santa Elena 
Santa Elena – Ecuador 

 
Artículo recibido: 14 de noviembre de 2024. Aceptado para publicación: 28 de noviembre de 2024. 

Conflictos de Interés: Ninguno que declarar. 

 
Resumen 

El presente artículo muestra la relación existente entre las obligaciones tributarias y la rentabilidad de 

las empresas del sector camaronero, mediante el Impuesto a la Renta causado y los indicadores de 

rentabilidad ROE y ROA. Considerando que en el Ecuador existen 1426 empresas activas dentro del 

sector antes mencionado, generando ingresos formidables para el país, y al verse afectado, esto 

podría repercutir sobre otros aspectos sociales. El objetivo fue determinar la relación entre las 

obligaciones tributarias y el rendimiento sobre inversiones del sector camaronero del Ecuador, año 

2022-2023. Se desarrolló bajo una metodología de enfoque cuantitativo, alcance correlacional, diseño 

no experimental de corte transversal. Con los Estados Financieros obtenidos de la Superintendencia 

de Compañías se identificó el escenario real del sector, se realizó un análisis de normalidad y matriz 

correlación Spearman entre las variables, teniendo como hipótesis la existencia de una correlación 

negativa significativa, sin embargo, los resultados arrojaron una correlación positiva moderada, 

concluyendo que el cargo de obligaciones fiscales no afectó la generación de ingresos y rentabilidad 

de las empresas en este sector, más bien, la capacidad que tienen las empresas para cumplir con sus 

obligaciones tributarias a pesar de un año económicamente difícil se interpretó como un reflejo de un 

control financiero sólido y un uso eficiente de los recursos disponibles. 
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Abstract 

This article shows the relationship between tax obligations and the profitability of companies in the 

shrimp sector, through the Income Tax caused and the profitability indicators ROE and ROA. 

Considering that in Ecuador there are 1,426 active companies within the aforementioned sector, 

generating formidable income for the country, and if they are affected, this could have an impact on 

other social aspects. The objective was to determine the relationship between tax obligations and the 

return on investments of the shrimp sector in Ecuador, year 2022-2023. It was developed under a 

quantitative approach methodology, correlational scope, non-experimental cross-sectional design. 
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With the financial statements obtained from the Superintendency of Companies, the real scenario of 

the sector was identified, a normality analysis and Spearman classification matrix were carried out 

between the variables, hypothesizing the existence of a significant negative classification, however, 

the results showed a moderate positive evaluation, concluding that the burden of tax obligations did 

not affect the generation of income and profitability of companies in this sector, rather, the ability of 

companies to comply with their tax obligations despite an economically difficult year was interpreted 

as a reflection of sound financial control and efficient use of available resources. 

Keywords: tax obligations, profitability, income tax, ROA, ROE 
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INTRODUCCIÓN  

En los últimos años América Latina se ha visto afectada en su desarrollo económico, la captación de 

impuestos mediante una aplicación agresiva afecta al contribuyente, imposibilitando la existencia del 

fortalecimiento y dinamización de su economía (Mascagni, 2018). De ahí la necesidad de que, en los 

países exista una política tributaria progresiva, que no solo se enfoque en el recaudo de impuestos, 

sino también que tenga una incidencia positiva, impulsando, transformando y favoreciendo a quienes 

los conforman (CEPAL, 2021). 

En Ecuador la carga fiscal es de vital importancia, los tributos son unos de los principales ingresos del 

estado, el correcto diseño y manejo de estos, permite financiar actividades estatales y programas que 

benefician a la sociedad (Galarza et al., 2022). Sin embargo, hay que considerar que, para las empresas, 

esto podrían tener implicaciones tanto negativas o positivas, relacionados directamente con su 

rentabilidad económica.   

Bressan (2023) menciona que los impuestos y la sostenibilidad con relación a la rentabilidad, tiene una 

afectación continua en las inversiones y crecimiento, algo semejante ocurre con Belev et al., (2022), 

quienes determinaron que el impuesto a las ganancias corporativas disminuye el nivel de inversión de 

las empresas.  Asimismo, Cao et al., (2023) señalan que “la implementación de una política de 

reducción de impuestos y tarifas hace que la ganancia neta disponible para la industria (…) aumente” 

(p. 14). Destacando la importancia de una estructura fiscal bien diseñada, en donde la carga impositiva 

no afecte negativamente a las sociedades, como menciona Tufetulov et al., (2014) “hasta ahora, la 

práctica mundial no ha sido testigo de un crecimiento económico en condiciones de impuestos tan 

altos” (p. 60).   

Datos obtenidos del Servicios de Rentas Internas SRI (2023) revelan que el recaudo total de impuestos 

en Ecuador para el año 2023 tuvo un total de 17 420 millones de dólares, figurando una variación 

porcentual positiva de 1.5% con respecto al año 2022 que fue de, 17 162 millones de dólares. En tal 

sentido, se percibe que la recepción de los diferentes tributos fue creciente, mostrando un panorama 

general que indicaría que los sectores productivos, se mantienen firmes y sólidos, respondiendo 

positivamente a la carga fiscal impuesta.  

No obstante, el sector de acuacultura en general no presentó el mismo comportamiento, hubo una 

disminución en la recaudación impositiva de 48 millones de dólares, representada porcentualmente en 

-15.65% en el año 2023 con relación al 2022 (SRI, 2023). En consecuencia, esto refleja que las 

obligaciones impositivas son conexas con el rendimiento de las entidades que conforman el sector 

antes mencionado. 

Por ello, el problema radica en que, la proporcionalidad de las obligaciones tributarias se relaciona 

considerablemente al desarrollo y rentabilidad sobre inversiones de las empresas que conforman el 

sector camaronero del Ecuador, pudiendo imposibilitar su expansión y auge. Considerando que, dentro 

de este sector se sitúan 1426 empresas activas, que reportaron ingresos de 8 752 millones de dólares, 

representando el 6.11% sobre el total de ingresos de los demás sectores productivos 

(Superintendencia de Compañías, 2023), con ello se evidencia que su intervención es clave para el 

progreso de la sociedad. Galindo et al., (2016) indica que la implementación de una política fiscal mal 

estructurada tiene fuertes consecuencias, dado que, al concurrir un aumento fiscal, dejaría de 

incentivar a las empresas al ahorro y nuevas inversiones. 

Dado a la participación que tiene el sector camaronero en la generación de ingresos en el Ecuador, al 

verse afectada, también perjudica indirectamente otros aspectos sociales; por ejemplo, generación de 

empleo (Galarza et al., 2022). Por ello, es importante identificar la correlación que existe entre los 

impuestos fiscales y el rendimiento económico de las empresas que lo conforman. 
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La realización de este estudio se enfocó en aportar conocimiento a la comunidad científica, ratificando 

la correlación que existe entre las obligaciones tributarias y la rentabilidad dentro del sector 

camaronero. A su vez, contribuye con el sector estudiado, al considerar necesario una planificación 

tributaria previa que coadyuve tanto con el ente fiscalizador y a su rendimiento, es decir, la gestión de 

la empresa en su conjunto, además de nuevas herramientas para la toma de decisiones.  

Por consiguiente, se determinó que existen varios trabajos investigativos en distintos países con 

semejanzas a las variables estudiadas, Banda y Tovar (2018) analiza la estructura fiscal y el desarrollo 

económico en México, Ortega et al. (2023) capital de trabajo y rentabilidad en Colombia, Belev et al. 

(2022) impuestos sobre las ganancias en las inversiones de las empresas rusas, entre otros. Asimismo, 

en Ecuador se han realizado indagaciones, en donde los investigadores han enfocado sus trabajos en 

carga y presión tributaria (Quispe y Ayaviri, 2021), rentabilidad empresarial (Romero y Matamoros, 

2023), y políticas e incentivos tributarios (Suárez y Benavides, 2023). Es decir, no existe un estudio que 

muestre el grado de significancia en la relación de las obligaciones tributarias y rentabilidad sobre 

inversiones de las empresas del sector camaronero del Ecuador. 

DESARROLLO 

Teoría cumplimiento tributario y ciudadanía corporativa  

Onu y Oats (2018) hace mención de que el cumplimiento tributario se sitúa en un paradigma de 

investigación positivista, puesto que es medible, además enfatiza que la preocupación del 

contribuyente no es decidir si cumplir o no, más bien, es descubrir como cumplir, comprender y navegar 

en el complejo panorama legal, más que evadir impuestos. 

Por otro lado, Nevárez y Féliz (2019), hacen alusión a la teoría de ciudadanía corporativa, en donde las 

empresas son vistas como ciudadanos dentro de una comunidad, teniendo derechos y obligaciones, 

su responsabilidad con la sociedad se fundamenta en diferentes aspectos elementales, entre ellos: 

empleo, ganancias e impuestos. Por tanto, las organizaciones no buscan eludir tributos, sino 

cumplirlos de forma estratégica comprendiendo la normativa tributaria vigente.  

Obligaciones tributarias  

Las obligaciones tributarias son indispensables dentro de las sociedades, el recaudo de los impuestos 

para satisfacer las necesidades de la población ha estado presente desde siempre y ha permitido el 

desarrollo de una nación “desde el punto de vista de la justicia, no es suficiente recaudar sin una política 

redistributiva clara, desde la perspectiva de la legitimidad, es necesario recaudar con aceptación 

voluntaria de los impuestos por parte de los ciudadanos” (Barberan et al., 2022, p.673). 

Según el Código Tributario en el artículo 15 hace mención que una obligación tributaria es “vínculo 

jurídico personal, existente entre el Estado o las entidades acreedoras de tributos y los contribuyentes 

(…), en virtud del cual debe satisfacerse una prestación en dinero, especies o servicios apreciables en 

dinero, al verificarse el hecho generador” (Asamblea Nacional, 2018).  

Son deberes formales y sustanciales, de carácter legal, que deben ser cumplidas, coadyuban como 

fuentes de financiamiento estatal, “evitando caer en infracciones y sanciones tributarias que no son 

buenas para la empresa” (Chavez y Oblitas, 2022, p. 121), por ello, “es imprescindible contar con una 

política pública (…) orientada a fortalecer el cumplimiento de obligaciones tributarias y así no afectar 

el nivel de liquidez requerido” (Peña Oxolon et al., 2022).  

Existen impuestos directos e indirectos, en el primer caso, se tiene como ejemplo el impuesto sobre la 

renta aplicable en las empresas, mientras que, en el segundo caso, “los impuestos son indirectos si el 

cargo se impone a una persona con la intención de que la obligación se transmita a terceros, algunos 
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ejemplos son los cargos aduaneros y los impuestos al valor agregado”(Oyinkansola y Omodero, 2023, 

p. 5). 

Impuesto a la Renta 

“El impuesto corporativo se define como una transferencia o pago legal que realizan al gobierno 

personas, entidades u organizaciones (…) aplican sobre los ingresos obtenidos por las empresas 

durante el curso de sus actividades comerciales dentro de un período” (Oyinkansola y Omodero, 2023, 

p. 6). El impuesto sobre la renta IR es el centro de los impuestos directos que grava a las ganancias 

generadas por las organizaciones, considerando ingresos, costos y gastos gravados según las leyes 

tributarias, incurridos dentro de un ejercicio impositivo determinado (Cabrera et al., 2020, p. 351). 

Considerando que para las empresas la principal obligación tributaria lo es el impuesto a la renta 

causado, la Ley de Régimen Tributario Interno (LRTI) en el artículo 4 estipula que “los sujetos pasivos 

obligados a llevar contabilidad, pagarán el impuesto a la renta en base de los resultados que arroje la 

misma” (Asamblea Nacional, 2018). Asimismo, cabe resaltar que, “desde la entrada en vigor de la 

Constitución de 2008 el impuesto a la renta se ha fortalecido con una tabla de imposición más 

progresiva, retenciones y anticipos más altos, focalización de incentivos y beneficios, y mayores 

controles tributarios” (Ramírez y Carrillo, 2020). 

Para el determinación del impuesto sobre la renta de las compañías, los agentes pueden, mediante la 

aplicación de una planificación tributaria, optimizar y minimizar la carga fiscal, siendo legalmente 

permisible, no obstante, también pueden aminorar el rubro a cancelar, con esquemas fiscales que los 

entes reguladores no apoyan plenamente, haciendo notorio “la complejidad de las decisiones sobre 

impuestos corporativos de múltiples dimensiones de desempeño, incluidas las no cuantitativas que 

podrían servir como determinantes de la toma de decisiones” (Kołodziej et al., 2023, p. 367). 

Rentabilidad  

La Junta de Normas Internacionales de Contabilidad, en la NIC 1, hacen mención de que las 

organizaciones deben presentar sus estados financieros, bajo los requisitos establecidos en el mismo, 

con la finalidad de que, mediante ellos se pueda evidenciar su liquidez, situación y rendimiento 

financiero, además, muchas entidades también presentan un análisis financiero por parte de la 

gerencia, describiendo y explicando a más detalle características principales del rendimiento e 

incertidumbres por las que atraviesa la organización (International Accounting Standards Board, 2022). 

La capacidad que tiene una empresa para generar beneficios económicos, es conocida como 

rentabilidad, al referirse de una compañía con un alto índice de rentabilidad, se está hablando de una 

empresa con excelente capacidad para generar ganancias, por ello, mientras más alto o mayor sea el 

índice de este indicador, mayor será la capacidad generando beneficios en relación con los recursos 

invertidos (Hendayana et al., 2024, p. 5). 

Barberan et al. (2022) expresa que la rentabilidad se refleja en el retorno de la inversión, o en otras 

palabras “utilidad neta”, al considerar la utilidad medida con relación a los activos de la empresa, se 

está haciendo referencia a una rentabilidad económica, mientras que, si se mide la utilidad con relación 

al patrimonio, se está hablando de una rentabilidad financiera.  

La rentabilidad es un índice financiero, que permite identificar el beneficio económico que se obtendrá, 

Caicedo (2022) indica que “la rentabilidad sobre el patrimonio es resultado de tener ventas por encima 

del valor del Activo y una adecuada relación Activo/Patrimonio” (p. 19), permitiendo identificar el 

rendimiento de las empresas. Destacando que, “sobre la rentabilidad económica influye de manera 

significativa el endeudamiento, la solvencia y la liquidez” (Santos et al., 2021, p. 99).  Así pues, 
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proporcionan una orientación de la situación de empresa, en el diagnóstico y evaluación del panorama 

financiero, para establecer y aplicar estrategias que optimicen su desempeño (Ortega et al., 2023).  

ROA 

El reconocimiento de rentabilidad se da mediante los indicadores, uno de ellos ROA, también conocido 

como Return On Assets o Retorno sobre Activos, refiriéndose a la rentabilidad económica, este 

indicador financiero muestra el nivel de eficiencia para manejar sus activos, pues compara la utilidad 

neta del ejercicio contra el promedio de activos totales de la compañía (Andrade, 2023). 

“El rendimiento sobre los activos totales (ROA) mide la eficacia general de la administración para 

generar utilidades con sus activos disponibles, se obtiene dividiendo las ganancias disponibles para 

los accionistas para el total de activos” (Barberan et al., 2022, p.1172). En tal sentido, el resultado que 

refleja la aplicabilidad de este indicador es crucial para la empresa, un ROA alto es sinónimo de la 

eficiencia en la utilización de sus activos, mientras que, un ROA bajo, sugiere que la empresa no está 

haciendo buen uso de sus activos, resultados de una mala gestión, pudiendo ser un indicativo de 

problemas operativos. 

“La razón para medir la rentabilidad mediante el ROA es que el ROA es un indicador que refleja el 

desempeño operativo de una empresa. El ROA se puede utilizar como una medida de la utilidad neta 

obtenida utilizando los activos” (Hendayana et al., 2024, p. 5). Tal como mencionan Caillagua et al. 

(2023) “la rentabilidad sobre los activos de una empresa es un indicador fundamental que valora la 

competencia de los activos para producir renta por ellos mismos” (p. 935). 

ROE 

La Rentabilidad sobre el Patrimonio Neto o Return on Equity (ROE), es un indicador financiero que 

compara el nivel de utilidad neta obtenido contra el patrimonio promedio, es decir muestra la eficiencia 

de cómo se han manejado los recursos propios de la empresa (Andrade, 2023). Es una de las ratios 

más implementadas por inversionistas y analistas financieros para conocer la rentabilidad financiera 

de la compañía.  

Así también, Barberan et al. (2022) indican que el ROE permite medir el retorno ganado sobre la 

inversión realizada a la empresa por los accionistas, esto mediante la división de la utilidad disponible 

para los accionistas para el patrimonio total de acciones, es decir, “es la rentabilidad sobre los recursos 

propios o el capital accionario” (González et al., 2022, p. 8). Un ROE alto, refleja el uso eficiente del 

capital de la empresa en la generación de ganancias, mientras que, un ROE bajo, indica que los recursos 

propios de la entidad no están siendo bien utilizados.  

Este indicador mide el grado de rentabilidad determinando “cuántos ingresos genera la organización 

con el dinero que han financiado los accionistas y suele considerarse uno de los indicadores 

financieros más importantes para los inversores y se estima en base a la ecuación beneficio neto sobre 

total patrimonio” (Quezada et al., 2025, p. 110). “Esta ratio se utiliza para, desde la perspectiva de los 

socios de las sociedades capitalistas convencionales, conocer el rendimiento que están obteniendo 

por el capital invertido” (Ortiz et al., 2020, p. 8). 

Con estos antecedentes y revisión de la literatura, la investigación responderá ¿Cuál es la relación entre 

las obligaciones tributarias y la rentabilidad del sector camaronero, año 2022-2023?. Teniendo como 

objetivo general, determinar la relación entre las obligaciones tributarias y el rendimiento sobre 

inversiones del sector camaronero del Ecuador, año 2022-2023. Como objetivos específicos; analizar 

la situación de las empresas camaroneras del Ecuador, mediante fuentes secundarias, para la 

identificación del escenario real de dicho sector; analizar el impuesto a la renta causado y los 

indicadores financieros ROA y ROE, mediante el activo, patrimonio y utilidad neta, para el entendimiento 
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de la distribución y tendencia central de los datos; y finalmente, realizar prueba de normalidad y matriz 

de correlación para validación de la hipótesis. Teniendo como hipótesis las obligaciones tributarias 

están correlacionadas negativa y significativamente con la rentabilidad de las empresas del sector 

camaronero período 2022-2023. 

METODOLOGÍA  

El trabajo de investigación se desarrolló bajo un enfoque cuantitativo, alcance correlacional, diseño no 

experimental de corte transversal. El enfoque cuantitativo “se basa en el positivismo lógico que por 

medio de cifras pretende explicar la realidad, se interesa por datos medibles extraídos de una muestra 

y busca encontrar relaciones entre variables” (Aguilar Bernal, 2023, p.9). El alcance es correlacional, ya 

que, “su finalidad es conocer la relación o grado de asociación que exista entre dos (…) variables en un 

contexto específico” (Hernández-Sampieri y Mendoza, 2018, p. 98), diseño no experimental, puesto 

que, son “estudios que se realizan sin la manipulación deliberada de variables y en los que sólo se 

observan los fenómenos en su ambiente natural para analizarlos” (Hernández-Sampieri y Mendoza, 

2018, p. 152), y de corte transversal, “corresponden a investigaciones de tipo observacional que 

permiten (…) determinar asociación entre variables y el desarrollo de un efecto de interés (…) 

describiendo las características de una población en un momento y lugar determinado” (Manterola et 

al., 2023, p. 146). Bajo esta metodología, se respondió a los objetivos e hipótesis planteada, analizando 

las bases de datos obtenidas del SRI y SUPERCIAS, examinando y describiendo la relación existente 

entre las variables, en el período 2022 – 2023. 

El estudio es conveniente, ya que se midió el grado de correlación y significancia que existe entre 

obligaciones tributarias y rentabilidad de las empresas del sector camaronero del Ecuador, mediante 

la revisión y análisis de sus estados financieros, considerando uno de los principales tributos causado 

como el Impuesto a la Renta y los indicadores financiero ROA y ROE, que miden la gestión de la 

empresa en su conjunto (Bui y Krajcsák, 2024), y la ganancia obtenida fruto de inversiones.  

Tabla 1 

Población  

Segmento Población Población Validada 

Grande 149 140 

Mediana 268 248 

Microempresa 651 155 

Pequeña 358 320 

Total 1426 863 

 

Fuente: Población obtenida del ranking de compañías, SUPERCIAS 2023.  

En el Ecuador existen 136 244 compañías activas (SUPERCIAS, 2023), de las cuales 1 426 son 

pertenecientes al sector camaronero, representando el 1.05% de las demás compañías y sectores 

productivos, posterior al estudio de sus estados financieros, por falta y relevancia de información a 

estudiarse se depurarán 563 y se validaron 863 empresas, las cuales corresponden a la población.  

 

 

 

Gráfico 1 
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Gráfica del tamaño del efecto y poder estadístico – muestra  

 

Fuente: Cálculo de la muestra en el programa Gpower.  

La muestra se determinó mediante el uso del programa Gpower, un programa interactivo que calcula 

valores de potencia para tamaños de muestra, efecto y niveles determinados (Erdfelder y Buchner, 

1996). Teniendo una prueba estadística t test, de correlación bivariados, tipo de análisis de potencia A 

priori, en un contraste unilateral, considerando un tamaño del efecto mínimo de 0.20, con un margen 

de error 0.05, potencia estadística (1-β) estándar de 0.80, obteniendo que el tamaño de la muestra 

corresponde a 150 empresas del sector elegidas aleatoriamente.  

Los datos se obtuvieron de la SUPERCIAS (2023), en el apartado ranking de compañías y recursos, 

accediendo a la base de datos “archivo resumen ranking” 2022-2023, los cuales “son generados 

tomando en cuenta la información de los Estados Financieros presentados bajo el estado de 

compañías activas” (SUPERCIAS, 2023), filtrando por actividad económica del sector: 1) explotación 

de criaderos de camarones (camaroneras), criaderos de larvas  de camarón (laboratorios de larvas de 

camarón); 2) preparación y conservación de camarón y langostinos mediante el congelado, 

ultracongelado secado, ahumado, salado, sumergido en salmuera y enlatado, etcétera; 3) elaboración 

de productos de camarón y langostinos; y 4) venta al por mayor de camarón y langostinos.  

Posterior, se descartaron aquellas empresas que no tienen datos en sus estados financieros, como se 

detalla en la población, a fin de evitar divergencia, evitando quitar precisión a la investigación.  

Asimismo, en el SRI (2023) , en estadísticas generales de recaudación, se obtuvieron el recaudo de 

impuestos por actividad económica, tanto del año 2022-2023, para el análisis y estudio.  

Se implementó el programa JAMOVI 2.3.28 para una estadística descriptiva (The jamovi project, 2022), 

realizando un análisis de normalidad de las variables: obligaciones tributarias (Impuesto a la renta 

causado) y rentabilidad (ROA y ROE), identificando el tipo de distribución de los datos conforme a la 

media y desviación típica, mediante analíticos (curtosis y asimetría) y contraste de hipótesis (Shapiro-

Wilk). Evidenciando la normalidad en la distribución de datos, el método Pearson, mide una relación 

lineal, de lo contrario, el método Spearman “debe utilizarse para series de datos en los que existan 

valores extremos” (Martínez et al., 2009, P. 12).  

RESULTADOS  

En el año 2022 existieron 1 426 empresas activas del sector camaronero generando ingresos totales 

de 8 752  millones, reportando una recaudación total de 281 millones de dólares en Impuesto a la Renta 

Causado, mientras que para el año 2023 el número de empresas activas del sector aumentó a 1465 

con ingresos totales de 7 284 millones, teniendo un recaudo total de Impuesto a la Renta Causado de 

44 millones de dólares, evidenciándose que aun hubo un incremento en número de empresas, sin 

embargo, existió una disminución de -84.34% respecto al año anterior en el recaudo de dicho impuesto. 

Provocados por la caída de precios internacionales, competencia internacional, aumento en los costos 
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operativos, problemas de seguridad, entre otros factores. Tal como menciona la Cámara Nacional de 

Acuacultura (2023), el sector en mención, cerró el año 2023 con cifras en rojo, experimentando 

pérdidas considerable en sus ingresos, dejaron de percibir cerca de 1 500 millones de dólares, dado 

por la caída alarmante de precios internacionales, inclusive, se alcanzaron valores inferiores a los 

registrados en la pandemia COVID-19, asimismo, a este escenario negativo, le es atribuible la falta de 

seguridad, por lo que el sector consignó valores considerables para salvaguardar sus operaciones y 

activos, y a su vez, el aumento de costos operativos tras la eliminación del precio diferenciador del 

diésel, entre otros, ha hecho que algunas empresas del sector camaronero experimente una merma en 

su liquidez. A pesar de la inestabilidad y desafíos mencionados, el sector camaronero sigue siendo uno 

de los pilares fundamentales en el Ecuador, provocando empleos de manera directa o indirectamente.   

Tabla 2 

 Análisis descriptivo de las variables  

Medidas 
estadísticas 

Año 2022 Año 2023 

IR Causado ROA ROE IR Causado ROA ROE 

Máximo 106.892.412,00 1,89 10,05 2.024.988,87 0,93 157,49 

Mínimo - -     38,40 -  40,68 - -113,59 -  12,08 

Promedio 326.692,60 -      0,14 0,01 34.924,50 -    0,80 1,81 

 

Fuente: Obtenido de ranking de compañías, SUPERCIAS 2023.  

De las 150 empresas seleccionadas aleatoriamente, se aplicaron medidas estadísticas para entender 

la distribución y tendencia central de los datos, cabe resaltar que los índices de rentabilidad ROA y ROE, 

fueron calculados con base a sus activos y patrimonio, con relación a la utilidad neta. Tal como se 

mencionó anteriormente, en la tabla 2, se observa que en el año 2023 el sector enfrentó una 

disminución en el recaudo de impuesto a la renta, a su vez, el ROA en promedio, también tuvo cifras 

negativas, empeorando en el 2023. Por lo contrario, el ROE en promedio mejoró, y su máximo 157.49, 

es extremadamente alto, lo cual sugiere que, algunas empresas tuvieron rendimientos excepcionales.  

Por consiguiente, se realizó el análisis de normalidad, conociendo así cuánto difiere la distribución de 

los datos estudiados, respecto a lo esperado si procediesen de una distribución normal con la misma 

media y desviación típica. “Antes de utilizar una prueba de contraste paramétrica deberemos 

comprobar que la variable sigue una distribución normal” (Molina, 2023). 
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Tabla 1 

Normalidad de datos 2022 

 

Fuente: Cálculo realizado en JAMOVI 2.3.28 

Realizado el análisis de normalidad, mediante el método analítico, quien se basa en la medida de forma, 

tanto asimetría y curtosis, considerando que, el valor de estos debe encontrarse entre 1 y -1, y a su vez 

que dicho valor no debe superar dos veces a su error estándar ER, para que así exista normalidad, es 

decir, mide cuan asimétricos están los datos con respecto a la media, pudiendo observar en la figura 2 

que los datos de las variables a estudiarse, tanto la asimetría 8.03, -6.97 y -11.1 y curtosis 65.9, 47.6 y 

131 no se encuentran dentro del rango mencionado anteriormente, al igual estos valores sobrepasan 

a su ER asimetría 0.198 y ER curtosis 0.394. Asimismo, mediante el método de contraste de hipótesis 

Test de Shapiro-Wilk, el cual indica que si p-valor<0.05 se aleja de la normalidad (Molina, 2023), y en 

este estudio el valor es de <.0001, evidenciándose que no existe normalidad en los datos año 2022. 
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Tabla 2 

Normalidad de datos 2023 

 

Nota: Cálculo realizado en JAMOVI 2.3.28 

Para el año 2023, se observa en la figura 3, tanto en la asimetría 8.08, -12.2 y 8.83 como la curtosis 

69.7, 150 y 80.9 no se encuentran entre 1-1, al igual dichos valores sobrepasa dos veces que el ER 

asimetría 0.198 y ER curtosis 0.394, también, a su vez la prueba de Shapiro-Wilk tiene <.0001, en otros 

términos, es inferior al 0.05, en tal sentido, tampoco existe normalidad para el año 2023.   

En concordancia, se comprobó que no existe normalidad en la distribución de los datos de las variables 

de estudio tanto en el período 2022 y 2023, por lo tanto, dado a que los datos están dispersos, se aplicó 

el análisis de correlación Spearman ya que “es una técnica no paramétrica, que se aplica a aquellos 

estudios en los que no se cumple con los supuestos de normalidad en los datos” (Mondragón, 2014, 

P. 104). 
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Tabla 3 

Matriz de correlación datos 2022 

 

Fuente: Cálculo realizado en JAMOVI 2.3.28 

El resultado obtenido es que, el IR causado 2022 y el ROA están correlacionados entre sí, r=0.460 y 

p<0.001, la correlación encontrada tiene una dirección positiva débil y estadísticamente significativa, 

mientras que, IR causado 2022 y el ROE también están correlacionados entre sí, r=0.247 y p0.002, 

mostrando una correlación de dirección positiva débil, moderadamente significativa. 

Tabla 4 

Matriz de correlación datos 2023 

 

Fuente: Cálculo realizado en JAMOVI 2.3.28. 

Asimismo, para el período 2023, se muestra que también existe correlación entre el IR causado 2023 y 

el ROA, r=0.549 y p<0.001, la correlación encontrada tiene una dirección positiva débil y 
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estadísticamente significativa, por otro lado, IR causado 2023 y el ROE también se hallan 

correlacionados, r=0.193, p0.018, también con una dirección positiva débil, estadísticamente 

regularmente significativa.  

Una vez realizada las matrices de correlación entre las variables en los diferentes periodos, con los 

resultados obtenidos de las empresas evaluadas, de manera generalizada, se evidenció que existe una 

correlación positiva moderada, entre las obligaciones tributarias (impuesto a la renta causado y la 

rentabilidad sobre la inversión (indicadores ROA y ROE), en las empresas que conforman el sector 

camaronero año 2022-2023. 

DISCUSIÓN 

A pesar de que nuestra hipótesis inicial postulaba una correlación negativa y significativa entre las 

obligaciones tributarias, enfocándose en el impuesto a la renta causado y la rentabilidad, mediante los 

indicadores ROA y el ROE, los hallazgos obtenidos muestran una correlación positiva moderada. Este 

resultado sugiere que, contrariamente a lo que se esperaba, el cumplimiento de las obligaciones 

tributarias no se convierte necesariamente en una disminución de la rentabilidad. 

Para el sector camaronero el año 2023, fue particularmente desafiante, afrontando un declive cerca de 

1 500 millones de dólares, dado a la baja de precios del mercado internacional. Este escenario adverso 

pone de manifiesto la complejidad de analizar la rentabilidad en un ambiente cambiante y competitivo. 

A pesar de la inestabilidad del mercado, el hecho de que las empresas hayan mostrado una correlación 

positiva con el cumplimiento de sus obligaciones tributarias indica que, en términos generales, estas 

empresas pudieron sostenerse y mantener un nivel de rentabilidad saludable. 

La correlación positiva moderada que se ha observado implica que, a medida que las empresas 

aumentan sus obligaciones tributarias, como el impuesto a la renta causado, también se alcanza un 

incremento en la rentabilidad. El resultado obtenido, se puede interpretar de diversas maneras. Por un 

lado, sugiere que las empresas que generan mayores utilidades están en condiciones de hacer frente 

a sus obligaciones fiscales, lo que podría indicar un nivel de eficiencia operativa y una estrategia 

empresarial exitosa. Por otro lado, también podría reflejar una mayor transparencia y formalización en 

el sector, donde las empresas que cumplen con sus deberes tributarios tienden a tener una mejor 

gestión financiera y, por ende, mejores resultados en términos de rentabilidad. 

Existen múltiples factores que pueden influir en los resultados económicos de estas empresas, 

incluyendo variables externas como la fluctuación de precios en el mercado internacional, los costos 

de producción, seguridad y las regulaciones ambientales. En este sentido, el hecho de que se haya 

observado una correlación positiva no descarta la posibilidad de que, en un escenario diferente, la 

relación podría ser distinta. Esto resalta la importancia de contextualizar los resultados dentro de la 

realidad del sector y reconocer que la relación entre obligaciones tributarias y rentabilidad puede ser 

dinámica y sujeta a variaciones. 

Además, el análisis de la salud financiera de las empresas en el sector camaronero, considerando sus 

activos, patrimonio y utilidad en ventas, revela que estas organizaciones están utilizando sus recursos 

de manera eficiente, incluso en un año desafiante. Este manejo efectivo puede haber contribuido a 

mitigar el impacto negativo de la caída de precios y a sostener su rentabilidad. De esta forma, es posible 

que las empresas que cumplen con sus obligaciones tributarias también estén mejor posicionadas 

para enfrentar adversidades, lo que a su vez puede generar una percepción positiva en el mercado y 

entre los inversionistas. 

El rechazo de la hipótesis inicial abre la puerta a futuras investigaciones que profundicen en la 

naturaleza de esta relación. Sería interesante explorar cómo otras variables, como la inversión en 
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nuevas tecnologías, la gestión de costos y aplicabilidad de incentivos tributarios, influyen en la 

correlación observada, si la tendencia se mantiene a largo plazo o si es un fenómeno específico del 

período analizado. 

CONCLUSIÓN 

En conclusión, los resultados de esta investigación desafían la noción común de que las obligaciones 

tributarias son un obstáculo para la rentabilidad en el sector camaronero. Se determinó que el Impuesto 

a la Renta causado y la rentabilidad sobre la inversión (ROA y ROE) de las empresas del sector 

camaronero para el período 2022-2023 están correlacionados entre sí. Sin embargo, no se identifica 

con claridad a quién afecta negativamente el IR. Aunque varios investigadores mencionan que afecta 

a las empresas, el estudio arrojó una correlación positiva moderada. Esto significa que un mayor IR 

causado refleja un mayor posicionamiento rentable de las empresas del sector, considerando su activo, 

patrimonio y utilidad neta. 

Si bien es cierto que las compañías del sector camaronero declararon ingresos totales menores en 

2023 en comparación con 2022, se concluye que el cargo de obligaciones fiscales no afectó la 

generación de ingresos y rentabilidad de las empresas en este sector. La capacidad de las empresas 

para cumplir con sus obligaciones tributarias a pesar de un año económicamente difícil se interpreta 

como un reflejo de un control financiero sólido y un uso eficiente de los recursos disponibles. 

Además, este hallazgo destaca la importancia de una buena gestión financiera y la necesidad de un 

enfoque integral al analizar la rentabilidad en contextos complejos y cambiantes. Las compañías que 

conforman el sector camaronero deben tener presente que “la adecuada gestión financiera en las 

empresas, es la piedra angular para el desarrollo de la competitividad en las economías” (Caicedo, 

2022, P. 18). 
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